










5 puntos de Neuromaketing

1.- El cerebro es mas OPTIMISTA que REALISTA 
(Matrimonio)

2.- Los NO son muy DUROS
3.- Todo lo que se compra es para reducir el miedo
4.- Compra diferente según sexo
( Mujeres con estrógenos y cambios de carácter)

5.- Cumplir lo ofrecido



MOVILIZADOR MAS IMPORTANTE

EL MIEDO
ANALIZAR LOS MIEDOS Y TENER UN 
PRODUCTO QUE QUITE ESE MIEDO

EJEMPLO: SE COMPRA UN SEGURO DE AUTO POR EL MIEDO A 
PERDERLO SI TE LO ROBAN





PONER VERBOS DE ACCION

GANAR – LOGRAR – MEJORAR  CAMBIAR 
TRANSFORMAR – TRIPLICAR….

VERBO DE ACCION + “TU”

“TU PUEDES TRIPLICAR TUS VENTAS SI 
TU TOMAS ESTE CURSO”



¿QUE ES 
VENDER?







BASES PARA UN 
ANUNCIO
EFECTIVO



3 TIPS PARA UN 
ANUNCIO EFECTIVO

1.- MENSAJE VENDEDOR
2.- VENTAJA 
COMPETITIVA
3.- LLAMADA A LA 
ACCION

NO PONER HASHTAGS EN
ANUNCIOS PAGADOS SOLO QUE SEAN 
PROPIOS



ANUNCIOS
NO APTOS



Uso de Hashtags 
en Anuncios

Pagados



Profesional
con tus 
propios
servicios

Agencia sin enlace de 
whatsapp ni página web



Anuncios con
MUCHO TEXTO

Sin Whatsapp
No se puede Leer



Poner precio 
en el 

Anuncio 
Limitan la 

Interaccion
y afecta el 

rendimiento



No 
confundirte 
de ciudad



ANUNCIOS DE 
FACEBOOK











PUBLICOS 
PERSONALIZADOS

Y AVANZADOS



REMARKETING

SON CAMPAÑAS ESPECIALES PARA MANDAR
ANUNCIOS A PERSONAS QUE YA INTERACTUARON

O QUE SON SIMILARES A ELLAS

PUBLICOS
PERSONALIZADOS

PUBLICOS
SIMILARES

PERSONAS QUE VISITARON
MI FAN PAGE

PERSONAS QUE LE DIERON LIKE

PERSONAS QUE VISITARON
MI PAGINA WEB

PERSONAS
SIMILARES A
TODOS ESOS

PUBLICOS
GENERADOS



TIPS PARA INSTAGRAM



Tamaño
de la

Imagen
adecuado

4x3



Historias
de Instagram

a pantalla
completa


